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~Mehr Provision“

fonds & praxis

Mit der Schweizer Vermdgens-
verwaltung BWF steigt ein finanz-
starker Partner in den Fondspool
MaxSecur ein. Mit diesem Riickhalt
und aggressiven Konditionen will
MaxSecur-Chef Hans Michael Binder
Marktanteile gewinnen.

Wer genau ist BWE, und wie groB ist der Anteil, den BFW Hans Michael Binder,
an der MaxSecur iibernommen hat? MaxSecur: ,In erster
EAP ) R g Linie wenden wir uns
BI.-'\".|r ist eine f.i{:.hwe]zer Vermégensverwaltung mit {iber zehn Ao e
Milliarden Schilling unter Management und hat unter anderem ¢ Berater, die unsere
auch die Dachfonds von MaxSecur gemanagt. Daher auch der Unterstitzung bei der
Kontakt. Letztendlich hat sich BFW mit 33 Prozent an der Auswahlder Fonds zu

MaxSecur beteiligt. schitzen wissen.

Wie hoch war der Kaufpreis?
Uber den Kaufpreis wurde Stillschweigen vereinbart.

Was wird sich durch den neuen Partner fiir Ihre Makler
iindern?
Vereinfacht ausgedriickt brauchen wir fiir das Management der
Dachfonds, die ja unser wichtigstes Produkt sind, nichts mehr zu be-
zahlen. Das ist Geld, das jetzt fiir den Vertrieb zur Verfiigung steht.

Das heibt, dass Sie in einer Zeit, in der alle gegen iiberhihte

Provisionszahlungen wettern, die Provisionen erhihen

wollen? :
Genau das heiBt es, wobei die Anderungen vor allem die Be-
standsprovision betreffen. Bislang wurde ab einem Volumen von
einer Million Euro eine Bestandsprovision von 0,1 Prozent be-
zahlt. Jetzt bezahlen wir vom Start weg 0,2 und ab 12 Vertriigen
pro Jahr, die bewusst nicht an Volumenszahlen gebunden sind,
eine Bestandsprovision von 0,5 Prozent.

Spricht man mit dieser Provisionspolitik nicht eine

Zielgruppe an, die eher in die Kategorie ,Hard Seller* fillt

und auf Produktqualitiit keinen Wert legt?
Hohe Provisionen zu bezahlen heibBt nicht im Umkehrschluss, dass
es sich um ein schlechtes Produkt handelt — im Gegenteil. Im
' Schweizer Firmensitz der BFW beschiiftigt sich ein 15-kdpfiges
Team ausschlieBlich mit der Fondsanalyse, solche Research-Kapa-
zititen bringen in Osterreich nicht viele auf. Die Ergebnisse dieser
Analyse sehen Sie in den Dachfonds bzw. stehen diese unseren
Vertriebspartnern in Form von Empfehlungslisten fiir Einzelfonds
zur Verfiigung.

Wer ist die Hauptzielgruppe, die Sie ansprechen wollen?
In erster Linie wenden wir uns an nicht konzessionierte Berater,
die unsere Unterstiitzung bei der Auswahl der Fonds zu schiitzen
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WISsen.
Wir danken fiir das Gespriich.
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